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Marketing, Sales und Engineering fur
Energy & Utility

sowie fur Unternechmen im Umfeld dieser
Markte

Die Zukunft gestalten: Ganzheitlich denken, Losungen
schaffen

KVW Marketing-Consult
Erdgas ist unser Gebiet, Technik unser Vehikel,
Marketing unser Antrieb, Vision unsere Kraft zum Ziel
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Das KVW-Team operiert seit 1993 auf inzwischen
internationaler Ebene.

Unsere Kunden sind Stadtwerke, Gasindustrie und die
Zulieferindustrie.

Ferner bieten wir Services fur alle Unternehmen, die im
Umfeld dieser sich verandernden Markte positionieren.

Als Optimierer im Gasbezug verstehen wir Marketing auf
der Grundlage anzuwendender Engineering-Methoden:
Vertrage in Gewerke umsetzen.
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Diese Leistungen bilden unser Profil:

Research: Market Research als Grundlage fiir Produktentwicklung, Preisgestaltung und Fixierung
der Absatzwege:

Technologieberatung: Optimierung Erdgas-Bezug durch technische, vertragliche und operative
Strategien:

Vertrieb: Organisation von Vertriebsstrukturen flr Energiemarkte der Zukunft, Direkt-Vertrieb in
Projekten als Service. Akquisition und Customer-Care

Marketing-Kommunikation: Umsetzung der technologischen, vertrieblichen und
produkttechnischen Strategien in Marketingkonzeption und -umsetzung:

Organisation und Entwicklung: Beratung, Unterstlitzung und Umsetzung beim Ausbau der
Geschaftsfelder:

Clienting: Beratung, Unterstiitzung und Umsetzung bei Gewinnung und Bindung von
Kundenzielgruppen:

Standortentwicklung: Konzeption zur Kooperation mit der lokalen/regionalen
Wirtschaftsforderung
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Unsere Starken fur Ihren Erfolg

;Ma?ketiﬁg- R = Realisierting
KommuniKation'y dOrganisation
* Marketingstrategie/-Konzeption ¢ Kommunikationskonzepte e Produktion, Print, Traffic
¢ Unternehmens- und  Corporate Identity * Videorproduktion, Fotografie
Produktpositionierung ¢ klassische Werbung ® Programmierung,
e Produkteinfiihrung (Print, Funk, TV) Content Management
* Vertriebsunterstiitzung * Zielgruppenmarketing e Handling, Logistik
* Kundenbindung * Direktmarketing * Adress-Datenbankmanagement
 Marktforschung * Verkaufsférderung e Fulfillment, Lettershop
* Zielgruppenanalysen * Event-Marketing » Telefonmarketing, Call-Center
e Qualifikation * Presse-Arbeit * Messestand
(Schulungen/Workshops) e Online-Marketing,Web-Design * Eventorganisation

e \lerpackungsdesign
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Claim: den Massenmarkt der anonymen Commodity kWh
in einen integrativen Systemmarkt zu uberfiithren

Produktentwicklung und Branding: Aufbau von Marken

auBerhalb des
Preiswettbewerbs des Commodity Produkts ,Erdgas"

Konzeption und Aufbau von Vertriebsstrukturen:
Vertriebswege, Marktpartner

Technologieberatung und- begleitung

Beratung und Umsetzung: Optimierung Erdgas-Bezug
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Mehr Nutzen fur Energy & Ultility

Energie schafft Werte
MNeue Technologien

Neue Markte

Market-Service

Marketing
Positionierung Engineering
Richtung Stationen
Immaterieller Wert Netzwerke
-'_H—u—’__ Kraftwerke
S e — Leistungsvorbehalt
m:r t. Transport
Sozi es, o . -
Zukuntt, |- I_Da_rbletung City - Regio-Gate
Sicherheit, nlagenoptimierung
Zeitgeist Produktinformation
Marktdaten und Aquisition
Definition von Services und Claims
Fur Regionale/Stadtwerke
For Strom - Gas - Fernwarme
Prozef3-Optimierung, Minderung der Durchleitungskosten/Strukturverbesserung
CNG - Speicher - Entspannungsturbo - Mikro-Turbine
Regenerative Energien - Solar - Photovoltaik - Transparente Warmedammung - Wind
1 . Firmenansiediung im Versorgungsgebiet
Bl = Absatzsicherung = Konzessionsabgabe
= Gewerbesteuer = Arbeitsplétze S
= Kommunalanteil = Einkommenssteuer L = D
VWeiterer Anspruch Zu erwerbender Anspruch
Positionierung fur die Zukunft Zugefugter Nutzen durch Know-How-Transfer Kernkompetenz - Basisleistung
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U KVW Marketing-Consult

Optimierungsvorteile

Transparenz

Keine Leistungsspitzen
Funktion Gashandel
Investitionstiberblick
Gaswirtschaftliche Optionen
Bedarf an Mitarbeitern
Preis- und Margenbildung
Handlungsbedarf

Nutzen

/Wirtschaftx

lichkeit

Mehr Shareholder-Value
Niedrigere VK-Preise
Niedrigere Kosten
Besseres Einkaufspotenzial
Bessere Margen
Wettbewerbsfahiger

KVW Marketing-Consult

Image

Kundennutzen, Kundenbindung
Markt- u. Kostenfiihrerschaft
Vorzeigefunktion
Unternehmenswert
Werbewirksamkeit ohne Kosten

Raum fiir
Innovation

eStandortsicherung — u. Ausbau

eTechnisch-wirtschaftliche
Entwicklung

eJoint-Ventures up- u.downstream

e Systemmarkt
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Tagesausgleich und Wochenausgleich
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Wochenausgleich m. Wochenend-Freimengen
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Wochenglattung + Wochenend-Freimengen =
Uberdimensionierter Speicher mit Langzeit-Nutzen
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Strukturen anheben = Degression d. Kosten

Vergleich TLP / SLP
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Die Regressionsgerade: Grundlage fur den

Gasliefervertrag.
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[ ampebct pichy Borbodsoi Uemall - Prestach §

KO Marketing Consult Coatusrrs 06.07.2007
Herrn Kuno von Wedelstedt BDW
Schulstraie 18 inr fnsprechezamar  Herr Glnther

38315 Gielde am Harz
Tubsdondurchwaht B9TT-12

Betr: Referenz
Sehr geehrter Herr von Wedslstedt,

hiermit entsprechen wir lhrer Bitte um Enteilung einer Referenz zu lhren Leistungen in
Marketing und Enginearing.

Mit Ihrer Hilfe sind wir bestméglich ausgestattet unser Erdgasgeschift zu betreiben.
Sie heffen uns zu beschaffen, zu optimieren und zu vermarkten — konzeptionell auf
der Veririebsebene sowie in der darauf grindenden Marketing-Kommunikation.

Mit Interesse erwarten wir lhre Prasentation zur Gasbezugsoptimierung und der sich
daraus ableitenden Aufgaben fiir Marketing und Veririeb, welche Sie in Kirze
Geschéftsfibrung und Aufsichtsrat vorstellen werden.

Als Folge sehen wir die Umsetzung in Kommunikationsmalnahmen flir unser
Regelversorgungsgebiet mit der Zielsetzung, unsere Kunden durch beste Leistungen
in Lieferungen, Services und Preise an uns zu binden.

Wir schitzen die vertrauensvolle, inzwischen schon langjahrige, Zusammenarbeit mit
Ihnen und verbleiban

Mit freundlichen GriGen

Frank Gumé?\
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| I KVW Marketing-Consult

Aectwilt  Ensiges Softears Consal G b
worhotoseie §, TESET Kasruhe

Gl omwer Rl Jash

Energos SmioH | Vormoizstrae & | 75137 Karsnuhe i L

FNW Marketing-Consul nieret el onteaenmgo de
Funo von Wedelstedt Wil wasanepaLd
Schulstralls 18 e g sk
38315 Gielde
Elariovm Sechay; S
Datum 05.07.2007
SatresT Marketing-Zusammenarbeit

Sehr geehrier Herr von Wadslstadt,

mit diesem Brief machien wir uns bei lhnen fir lhren kontinuiedichen Marketing-Support und
die exzellents Zusammenarbeit bel verschiedensn Marksting-Hommunikations-Projekien in

der Energiewirtschaft badanken.

Dank der Kooperaton mit lhnen konnten wir unseren Kundsn in den letzen Jahren bei der
Entwicklung innowvativer Preissysteme. Produkie und DNenstleistungen untersiiizen wnd
deren  Meupositicnierung  imm Energis-Marketing  wesentlich forcieren. Der Bedarf an
ganzheitlichen Marketing-Konzepte in der Energiswirischaft steig: kontinuierlich umd dammit
dieser Bedarf befriadigt werden kann, ist lhr Know-how fir uns auch in der Zukunf: von
unschatzbarem Wert.

Wor allem bedanken wir uns mit diesem Schreiben fir dis hervorragende Zusammenarbeit im
Rahmen des AddinG-Honzepies unseres gemeinsamen Klisnten WINGAS GmbH. Durch
lhre Mitarbeit konnte dieses Marketingkonzept schneller als geplant und mit individuellen
Lisungen fiur das =sinzelne Energisversorgungsuntemshmen im Energismarkt angeboten
wearden. Die erfolgreiche bundeswesite “Wermarkiung ist auwch der Erfclg lhres Marksting-

Consultings in unserem Hauss.

Horrmurdabon. Telefos + 000 721 404 51

Ve

relben an: Hemn Kune von Wedelstect, KW Marketrg-Consult

Eunergos

Software Consult GmbH

06.07 2007
2

Wir schitzen den strategiefokussierien Gedanken-austausch mit [hnen und freusn uns, mit

Ihnen gemeinsam weitare Projekt anzugehen — auch auf internationaler Ebene.

Gemne empfehlen wir Sie als zuverlassigen Coach und Berater fir Business-Development,
Marketing und Veririzh.

Mit freundlichen Grifen aus Karlsruhe

Rudolf Greb
Geschaftsfihrer
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22, August 2005
GW-Wie/Fl5 (788-410)

Gasbeschaffung und -vermarktung

Sehr geehrter Herr von Wedelstedt,

nach erfolgreicher Gasbeschaffung bedanken wir uns fir Ihre ausgearbeitete
Studie .Stindliche Bilanzierung im Gas-Bezug — Stundenspitzen-Managément
stalt Tagesbilanzierung"”.

Die von Ihnen-ausgearbeitete Studie hat unsere Vorbetrachtungen bestatigt und
uns in weiteren ‘-.I’erha ndlungen und Uberlegungen unterstitzt. =~ .

In diesem Sinne danken wir fir die gute Kommunikation, die uns in der Zielfixie-
rung verbindet und damit auch fir die gute Eusammﬂnarbell Gern empfehlen wir
Sie als Leistungstrager fir Unternehmen im Energiemarkt weiter. Sie haben uns
im Bereich Energiemarketing Wege aufgezeigt, Erdgas zu vermarkten,

Wir winschen uns auch waiterhin einen regen Informationsaustausch und Ihnen
vial Erfolg in lhrem Tﬁtugkeutsgebuet Wir stehen lhnen als Referenz germn zur Ver-
fligung.

Mit freundlichen Griillen

Oﬂ&ﬁ JJ%M M

Treptow iV, Wighe
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Stadtwerke Herne AG QILMLUI

Vorstand

KVW MARKETING-CONSULT
Herrn Kuno G. von Wedelstedt
Schulstrake 18

38315 Gielde am Harz

M ing & i in und Vermarktung

Sehr geehrter Herr von Wedelstedt,

auf diesem Wege danke ich Ihnen firr lhren kontinuierlichen
Support bei der Entwicklung unserer Geschéftsfelder im
Energiemarkt.

Mit lhrer Hilfe sind wir in die Lage versetzt, Energieflisse
strukturell deutlich anzuheben und daraus erwachsend
bessere Margen zu erzielen.

Der zugefiigte Nutzen kommt gleichermaRen unserem
Unternehmen wie auch unseren Kunden zugute, womit wir
Beitrag leisten, den Standort Herne mit zunehmender
Akzeptanz zu vermarkten.

lhre  energiewirtschaftliche K t und die sich
daraus ableitenden Marketinglésungen sind uns Hilfe, unser
Geschaft bestmdglich zu gestalten.

Das bedeutet fir uns in der Konsequenz gute Margen und
Gewinne, fir unseren kommunalen Shareholder dariber
hinaus auch sténdig flieBend Konzessionsabgabe, Gewerbe-
steuer und - nicht zu vergessen - den Kommunalanteil an
der Einkommensteuer.

Gute Energiekonzepte sind in der Tat nicht nur Beitrag fir

mehr Wohnwert und Lebensqualitat, sondern auch Grund-
lage wirtschaftlichen Fortschritts.

Ein Unternehmen der ewmr

20.12.05

Firmenanschrift

Vorsitzender des
Aufsichtsrats

lhrer Philosophie ,Mit Energie den Standort sichem*
stimmen wir gerne zu. lhrem Vorschlag, den Massenmarkt
der anonymen Commodity Kilowattstunde in einen integra-
tiven Systemmarkt zu transformieren, kénnen wir nur Gutes
abgewinnen.

Wir wiinschen uns weiterhin mit Ihnen und lhrem Team eine
konstruktive und fruchtbare Zusammenarbeit. Im entflochte-
nen Markt stehen vielerlei Herausforderungen an, die zu
bewidltigen sind. Gern bauen wir dabei auf Ihr Know-how.

Gegenuber Dritten stehen wir jederzeit als Referenz fur die
Qualitat lhrer Arbeit zur Verfagung.

Mit freundlichen GriiRen

KVW Marketing-Consult:
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